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本报讯（记者 闫锴）记者从漳
州市银行业获悉，2025年福建省生
源地信用助学贷款资格认定已于近
日正式启动。经认定为家庭经济困
难的高校学生（含第二学士学位、高
职学生、预科生）均可申请。

据悉，该贷款具有免担保、额度
高、利息低、期限长等优点。具体来
看，本、专科学生每生每年最高20000
元，研究生每生每年最高 25000元；
在校期间（包括因病休学）利息由国
家承担，贷款利率按照同期同档次
贷款市场报价利率（LPR）减 70 个
基点执行；贷款期限为学制加 15
年，最长不超过22年。

那么，高校学生应如何申请？据漳
州市农商银行相关负责人介绍，凡申
请福建农信承办的生源地国家助学贷
款的学生，需要先在“闽政通”App首
页搜索“福建智慧资助”进行资格认
定。学生在收到录取通知书后，并在资

格认定申请通过时，扫描专属二维码
即可进行贷款申请。生源地信用助学
贷款办贷全流程为：资格认定（预申
请）→正式申请（在资格认定通过后，
收到录取通知书时）→高校确认。正式
申请时间为7月1日至10月31日。

值得一提的是，不少银行在该
贷款的基础上加码服务，进一步帮
助家庭经济困难的高校学生解决在
校期间的学费、住宿费和生活费等
问题。如漳州市农商银行对通过该
行申请生源地信用助学贷款的学
生，提供“福建农信助学金”，最高资
助可达5000元。据统计，福建农信慈
善基金自成立以来已累计资助困难
学生近1.9万人，发放助学金超8000
万元。又如，邮储银行漳州分行与华
安保险合作，凡通过该行申请生源
地信用助学贷款的学生，可享受“华
安公益助学金”，学费补助金最高可
达5000元，还有路费补贴。

2025年福建省生源地
信用助学贷款资格认定启动

本报讯（记者 闫锴 文/图）6月 13日晚，由中
国人民银行漳州市分行主办、厦门国际银行漳州
分行承办的漳州市“6·14”信用记录关爱日宣传活
动在漳州龙文吾悦广场举行。本次活动以“守护信
用 共赢未来”为主题，通过趣味互动形式向市民
普及征信知识，提升社会信用意识。

活动当晚，吾悦广场 2号门内场人头攒动，趣
味打卡和知识科普接连上演，寓教于乐欢乐多。活
动现场设置了征信宣传打卡点，市民在此拍照或
拍摄小视频分享至朋友圈，即可领取精美礼品。同
时，主办方还精心打造了“征信知识宣传走廊”，涵
盖信用信息安全、征信系统、中小微企业信用信息

共享平台、农村信用体系建设等 7大专栏，市民可
边走边逛学习相关知识，完成互动问答后还可再
获礼品。闯关游戏赢惊喜，信用知识轻松学。活动
现场还特别设置了征信趣味游戏环节，市民可根
据已获得的礼品数量兑换游戏机会。

在宣传展板前，许多家长正带着孩子认真学习
征信知识；打卡拍照区，年轻人纷纷摆出创意姿势，
记录下参与信用宣传的精彩瞬间。最热闹的当属游
戏互动区，欢笑声此起彼伏。“这个征信问答太有意
思了，原来个人信用这么重要。”一位刚完成挑战的
市民兴奋地说道。其间，现场工作人员也耐心解答
市民疑问，在轻松愉快的氛围中传递信用知识。

中国人民银行漳州市分行：

举办漳州市“6·14”信用记录关爱日宣传活动
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和物流配送体系不断完善，
即时零售等新业态以其高效
便捷的特点，受到越来越多
消费者的青睐。记者从漳州
市统计局获悉，今年1至4月
份，我市公共网络实现的商
品零售额增长 24.4%，明显
高于同期社会消费品零售总
额 5.3%的增速。不难看出，
网上零售、即时零售等新业
态正逐渐成为漳州市民的主
流消费模式之一。为顺应这
一消费趋势，各大电商平台
和漳州实体商家纷纷加大即
时零售推广力度，积极抢占
新兴市场。

消费者通过线上商城下单，即可享受到半小时送达的便捷。

一根普通的数据线、深夜急购的
退烧药，甚至只是葱姜蒜等不起眼的
家常配料，通过即时零售，半小时即
可送达消费者的手中。蓬勃发展的即
时零售带来了多重利好。不仅创造了
大量灵活就业岗位，更成为推动传统
零售数字化转型的重要引擎。走访
中，不少商家也表示，即时零售等线

上渠道的拓展有效对冲了线下客流
波动。这种线上线下融合的新营销模
式，正释放出“1+1>2”的效应。

然而，繁荣背后也暗藏隐患。为
争夺市场份额，电商平台开始“卷”
起来。“卷”速度，导致骑手配送压力
陡增；“卷”价格，导致商家利润空间
被持续压缩……这些问题也引起了

监管部门关注。不久前，市场监管总
局约谈京东、美团、饿了么等平台企
业，便释放出规范行业发展的明确
信号。

事实上，对消费者而言，比起
“全网最低价”的短期吸引，吃得安
心、送得及时、服务有温度更为重
要。放眼未来，即时零售的发展空间

依然广阔，但要实现高质量发展，需
要告别无序竞争，构建良性生态。这
不仅需要平台优化运营规则，商家
坚守品质底线，也需要监管部门完
善制度保障。唯有各方共同努力，这
个新兴业态才能真正成为促进消费
升级、服务美好生活的持久动力。

■本报记者 闫 锴

半小时送达的狂欢与隐忧——即时零售如何行稳致远？

曾几何时，冰镇可乐与奶茶果茶
是夏季饮品的主角。眼下，在漳州街
头的便利店与商超货架上，一排排印
着“红豆薏米”“枸杞桂圆”“枇杷雪
梨”等字样的瓶装饮品正以黑马姿态
占据货架“C位”。

记者走访后了解到，这些以传统
食养配方为灵感，主打“0糖0脂”“药
食同源”的“中式养生水”，已悄然成
为漳州消费者手中的“续命神器”。一
场关于“喝出健康”的消费革命正悄
然兴起。

传统配方解锁流量密码传统配方解锁流量密码

在大润发（漳州店）的饮品区，记
者看到，“中式养生水”被精心放置在
显眼位置。货架上，一款“红枣枸杞轻
养水”以水、枸杞、红枣为卖点。另一
款“红豆薏米”则主打红小豆、薏米的
组合，瓶身采用极简风，把关键配料

设计在显眼处，与隔壁货架的碳酸饮
料形成鲜明对比。“以往夏季主推的
凉茶、酸梅汤被这类新品挤压了不少
空间。”该超市饮品区导购陈女士透
露，“年轻人尤其买账。他们甚至会研
究配方表。”

便利店场景同样印证这一趋势。
罗森便利店（漳州古城店）导购吴女
士告诉记者：“‘五指毛桃薏米水’‘甘
蔗陈皮水’这类养生水销量很不错。
有消费者整箱地买。”

在采访中，记者观察到，“90后”
“00 后”消费者对“古法熬制”“非遗
工艺”等概念兴趣浓厚。不少产品用
年轻化表达解构传统养生智慧，例如
采用“轻养”“元气”“熬夜水”等网络
热词，成功吸引了年轻人的眼球。部
分产品还针对办公场景推出“提神醒
脑”系列，添加薄荷、菊花成分；针对
运动场景，主打“电解质+罗汉果”的

补水饮品……场景化创新突破了“饮
品”单一属性，向功能化场景延伸。

“中式养生水”为何“出圈”？“当
代年轻人一边熬夜一边养生，这些产
品精准踩中了当代人的健康焦虑。”
漳州消费者刘羽认为，“看到配料表
只有水和食材，比喝添加剂饮料安
心。‘0 糖 0 脂 0 卡路里’标签直击减
糖需求，‘祛湿’‘补气’‘养颜’等功效
宣传则能给我们提供‘心理安慰’。”

养生水是智商税还是真有效养生水是智商税还是真有效？？

面对“中式养生水”每瓶动辄6至
15元的定价，部分消费者质疑其是否
真的有效。对此，漳州市中医院营养
科负责人、主治医师刘霏认为，“中式
养生水”以“药食同源”食材为核心，
如红豆、薏米、枸杞、陈皮等，在中医
理论中确有调理作用。例如，红豆薏
米水可辅助祛湿、桂圆红枣茶能补气

血，但实际效果却受成分含量、加工
工艺、个体体质三重因素制约。

刘霏提醒，养生水不能替代药
物，如红豆薏米水确实有利水功效，
但脾胃虚寒者过量饮用可能引发腹
泻。建议消费者根据体质选择，并注
意查看钠含量，例如部分产品为提升
口感会添加食用盐。

针对部分年轻人“熬夜后喝高价
养生水”现象，刘霏认为：“中医强调

‘治未病’，熬夜本身已伤肝肾，再贵
的茶也无法逆转损伤。建议大家每天
23 时前入睡，配合规律作息。此外，

‘中式养生水’是传统医学与现代消
费的融合产物，其价值在于‘未病先
防’的理念，而非‘包治百病’的承诺。
年轻人需以科学态度对待，方能在快
节奏生活中找到真正的健康平衡。”

■本报记者 王心如
通 讯 员 苏 宇

“中式养生水”成年轻人“心头好”

工作人员正在向市民普及征信知识

本报讯（记者 王心如 通讯员
周燕 庄军）《区域全面经济伙伴关系
协定》（RCEP）于2022年1月1日正
式生效，并于2023年6月2日全面生
效。全面生效两周年以来，RCEP政
策释放的动能愈发强劲。据了解，截
至今年5月底，三家驻漳海关共签发
RCEP原产地证书7355份，签证金额
25.5亿元（人民币，下同）。签证货物
主要集中在罐头、速冻蔬菜、日用品、
太阳能制品、雨伞等领域，证书覆盖
RCEP所有缔约国，出口企业预计可
在进口国享受关税减免超1.28亿元。

作为全球覆盖人口最广、经贸
规模最大的自由贸易协定，RCEP自
正式生效以来有力推动了区域经济

一体化进程，不仅为外贸企业创造
更多发展机遇，更显著提升了区域
内产业链、供应链的稳定性和竞争
力，形成共享红利、发展共赢的良好
局面。漳州市也充分享受到了RCEP

“纸黄金”带来的利好。据漳州海关
统计，今年1-5月，漳州市与RCEP
其他成员国的贸易规模达 198.9亿
元，占全市进出口总值的 40.9%，其
中，出口139亿元，进口59.9亿元。数
据显示，在所有缔约国中，日本的签
证量、签证金额均位列首位。仅今年
1-5月，漳州海关就签发对日出口
RCEP 原产地证书 698 份，货值 2.1
亿元，同比增长29%和13.2%，RCEP
关税减让政策让企业享惠连连。

RCEP全面生效两周年
“纸黄金”成漳企出海密码

商家迎合需求商家迎合需求
推出即时零售服务推出即时零售服务

“以前买菜都得跑趟超市或市
场，现在动动手指，半小时内东西就
能送到家，真是太方便了。”家住芗城
区的市民林雨一边签收刚送到的生
鲜包裹，一边感叹道。如其所言，眼下
在漳州，可谓“万物皆可外卖”。从新
鲜蔬果到面包饮料，从数码产品到美
妆日化，越来越多的商品正通过即时
零售的方式快速送达消费者手中。

所谓“即时零售”，是一种基于即
时配送体系的消费模式，强调“线上
下单，30分钟送达”。近日，记者走访
市区多家商超和便利店发现，为迎合
消费者需求，多数商家都推出了即时
零售配送服务。

“永辉在线上业务布局较早，
2013 年就上线了自营小程序，2014
年开始接入京东等第三方平台。2018
年，我们启动独立前置仓布局，漳州
市区在 2019年便已开通线上即时配
送服务。此后，我们陆续接入了京东、
淘鲜达、美团、饿了么、抖音等多个主
流平台的即时配送渠道。”永辉超市
到家事业部相关负责人介绍道，“在
销售渠道方面（漳州），目前占比最高
的是永辉生活App，超过 50%。”据了

解，今年 4 月，随着永辉超市漳州门
店的调改，超市对即时配送服务也同
步进行了升级。其中，重点对商品
SKU（最小存货单位）进行优化调整，
并提升了生鲜品类的占比与品质把
控。升级工作已于 6月 6日完成并重
新开启服务，目前运行顺畅，消费者
整体体验良好。

中闽百汇漳州商场也于 2024年
12月开通了“中闽百汇”小程序商城
线上配送服务，随后又在今年 3月 6
日入驻京东、饿了么、美团三大平台，
实现线上配送服务全面覆盖。“线上
销售自开通以来，整体业绩呈现稳步
上升态势。”该商场相关负责人表示，

“新渠道不仅极大提升了消费便利
性，更带来了多维度的经营提升。在
服务半径方面，线上配送覆盖门店周
边 3至 8公里范围，有效突破了传统
实体店的物理限制，成功触达了更多
潜在客群。为确保服务质量，商场针
对线上服务设有专门的拣货员与专
职处理团队，确保线上订单从拣选、
打包到配送的全流程高效运转。此
外，商场始终坚持线上线下‘同货源、
同标准、同售后’的原则，坚决杜绝

‘线上专供’等降低商品质量的行为，
坚持线上线下‘同质同标’。”

除了自建渠道，还有不少商家选

择与第三方平台合作拓宽销路。在美
团闪购平台上可以看到，大润发（漳
州店）、7-11便利店（漳州古城店）、
罗森便利店（漳州古城店）、新华都购
物广场（胜利店）、沃尔玛（丹霞路店）
等连锁商超都已接入。据饿了么漳州
区域负责人张家振透露，今年入驻饿
了么的商家与往年相比增加了近
500家，同比增速达到41%。其中便利
店、药店、商超、水果店等类型商家数
量都有显著增长。

平台布局新赛道平台布局新赛道
提供全方位保障提供全方位保障

同样加速布局即时零售赛道的
还有各大电商平台。4月 15日，京东
宣布“自营秒送”业务正式实现全国
覆盖。同日，美团也推出了即时零售
品牌“美团闪购”。4月 30日，淘宝也
将原有“小时达”服务全面升级为“淘
宝闪购”。

各大电商平台为何纷纷布局该赛
道？据美团（福建区）相关负责人梁建
美介绍，去年以来，美团内部观测到用
户对闪购的消费黏性、依赖度等有明
显提升。特别是近期，一些日用快消品
的下单用户数和频次增速超出大盘，
3C家电等品类的下单用户数、下单频
次和客单价也在稳步提升。基于消费

者真实需求和良好反馈，美团决定发
布“美团闪购”独立品牌。

从升级后的各平台命名可以看
出，即时零售的核心竞争力在于配送
时效。那么各大平台如何实现“闪速”
这一目标呢？张家振告诉记者，为提
升配送效率和服务质量，饿了么平台
已在漳州市区建成 33 个前置仓，构
建起覆盖城区和郊区的完善配送网
络。升级后的“淘宝闪购”将依托饿了
么的运力网络，为消费者提供高效配
送服务。

作为连接商家与消费者的重要桥
梁，各电商平台也在保障消费者权益
和提升商家服务质量方面持续创新。
以饿了么为例，平台通过降低入驻门
槛、减免初期成本、提供直接补贴和资
源扶持等方式，为商家创造良好的经
营环境。在保障消费者权益方面，平台
实施严格的资质审核和准入控制，从
源头把控商家质量，同时强化食品安
全管理，确保商品质量。此外，平台建
立在线运营规范和服务质量监控体
系，完善违规处罚和奖惩机制等，有效
保障了平台的服务品质和用户体验。

部门加强平台监管部门加强平台监管
维护消费者权益维护消费者权益

从“送餐”到“送万物”，从“应急
需求”到“日常消费”，即时零售就像
外卖的延伸，整合了线上线下资源，
为消费者提供更高效便捷的服务，同
时也面临着标准规范和监管加强的
迫切需求。

据漳州市市场监管局网监分局
负责人介绍，为规范网络市场秩序，
市市场监管局多措并举，持续强化对
平台的监管。如通过召开网络交易平
台、即时配送企业行政指导会、新就
业形态企业指导会、外卖整治推进
会，进行外卖平台线上监测、外卖站
点实地检查等多种形式，指导平台强
化责任担当意识，依法依规开展经营
活动；切实落实主体责任，不断建立
健全食品安全、入网审查、抽查监测、
在线投诉、售后维权等制度；严格做
好入网商家的证照公示、线上线下审
查等工作；自觉维护公平竞争市场秩
序，保障消费者、经营者等各方主体
的合法权益。

■本报记者 闫 锴 文/图
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